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盛諾公佈二零一六年中期業績 
*  *  * 

加強各地域市場的領導地位 

繼續物色策略性收購及夥伴合作商機以推動業務增長 

  
（二零一六年八月二十二日，香港訊）– 中國、北美、歐洲及海外領先的優質慢回彈枕頭、床墊及床褥銷
售商、製造商及分銷商盛諾集團有限公司（「盛諾」及其附屬公司，統稱 –「集團」）（股份代號：1418）
今天宣佈截至二零一六年六月三十日止六個月的未經審核中期業績（「二零一六年上半年」或「回顧期」）。 

 

二零一六年上半年，集團收入增長11.3%至約1,533.8百萬港元，主要由於北美、歐洲及海外市場的銷售增
加所帶動。計及終止聯營公司確認產生的淨虧損13.5百萬港元後，集團期內溢利約41.8百萬港元，毛利增
加6.5%至約418.4百萬港元，而毛利率則為27.3%。 

 

董事會決議宣派中期股息每股0.6港仙，旨為股東帶來穩定回報。 

 

業務回顧 

加強各個地域市場的據點 

回顧期內，北美市場的分部收入增長20.2%至687.2百萬港元。由於當地市場對「美國製造」產品的需
求殷切，集團於二零一五年十一月在美國田納西州La Vergne成立首家生產設施。此新生產設施有
助縮短生產與交貨之間的交付周期、奠定穩固基礎以加快集團的業務增長及大大提升其競爭優勢，
更重要的是，新生產設施已於二零一六年上半年與區內的新客戶訂下龐大的訂單。 
 

儘管中國的消費氣氛較以往數年相對疲弱，但集團仍能克服重重挑戰並保持其銷售表現。中國市場分部於
期內錄得778.6百萬港元的收入。二零一六年上半年，集團繼續致力拓展其銷售網絡，於香港開設兩家新「賽
諾生活館」。除了傳統銷售渠道外，集團亦一直尋求通過電子商務銷售渠道宣傳及分銷產品的商機。電子
商務銷售的收入大幅增長89.5%至約19.9百萬港元，原因是集團於回顧期內積極拓展其電子商務銷售的分銷
網絡，以及發展更多電子商務銷售的獨家產品，從而吸引更多網上顧客。 

 

歐洲及海外市場方面，儘管多種不明朗因素導致宏觀經濟疲弱，集團仍透過銷售創新產品及推出新產品令
銷售較去年同期飆升207.3%至68百萬港元。 

  

審慎評估擴展及收購機遇 

回顧期內，盛諾於二零一六年四月增加在Dormeo North America, LLC （「Dormeo NA」）的14.81 %權
益至51.31%，而Dormeo NA亦隨之成為集團的附屬公司。是項投資在客戶基礎、產品組合及擴大於北美市
場的分銷網絡方面均為集團締造龐大的協同效益。 

 

於二零一六年三月一日，集團的間接全資附屬公司向一名獨立第三方收購成都新港海綿有限公司（「成都
新港」）的51%股權，現金代價約人民幣81.7百萬元（相當於約97.9百萬港元）。成都新港主要於中國成
都生產及銷售聚氨酯泡沫以及銷售裝飾物料、沙發物料、布料及床褥物料。集團將把握此機會進一步擴展
其聚氨酯泡沫生產，長遠提高其收入及盈利能力。 

 

前景 

集團於美國成立新生產設施，並把握當地的高銷量業務商機，策略性地加強在美國記憶海綿市場的領導地
位。新生產設施已於二零一六年中開始試產，現正為第二期的營運安裝設備，預期將於二零一七年初完成
安裝及全面投產。集團相信，生產設施全面落成後將能更有效地滿足客戶需要，同時進一步加強其垂直整
合業務模式及改善成本效益。 

 

中國市場方面，除開設更多「賽諾生活館」外，集團將進一步拓展為網上客戶而設的電子商務渠道。作為
推廣「健康、放鬆及舒適」生活概念的知名品牌，集團將藉多項市場營銷活動進一步提升品牌管理，並將
投放更多資源於歐洲及海外市場發掘更多商機，把握追求更高生活質素的當地客戶所帶來的強勁需求。 
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營運方面，盛諾將繼續對其生產機器進行升級，並把更多資源投入研發更多創新產品及提高其產品性能，
以迎合客戶需要。 

 

盛諾集團主席林志凡先生表示︰「展望未來，我們將加強盛諾於各個地域市場的業務據點，繼續物色能與
我們目標配合的潛在策略性商機。透過持續改進於中國及美國的生產設施，集團已準備就緒，承接更多訂
單及服務更廣泛的客戶群，達致加強市場領導地位及推動業務增長的最終目標。」 

 

- 完 - 

有關盛諾集團有限公司（股份代號：1418） 

盛諾是美國、香港及中國領先的優質慢回彈枕頭、床墊及床褥銷售商、製造商及分銷商。集團是中國、北美、歐洲及

海外慢回彈健康及保健產品零售市場的著名品牌，亦是美國慢回彈健康及保健主流產品的領先供應商。集團透過一系

列自有品牌「SINOMAX」、「ComforZen」、「Dream Serenity」、「SPA Supreme」、「Customizer」及「Zeopedic」，

以及授權品牌「Sharper Image」、「Awaken by Joan Lunden」及「HoMedics」銷售其多元化的優質產品至不同地

區市場。截至2016年6月30日，集團在美國已擁有約 7,000個銷售點，而香港、中國及澳門的銷售點共有430個。 

 

有關詳情，請瀏覽網頁http://www.sinomax.com/group/。 

 

傳媒垂詢 

縱橫財經公關顧問有限公司 

蘇嘉麗  電話 :+852 2864 4826 電郵 : heidi.so@sprg.com.hk  

梁穎文  電話 :+852 2864 4857 電郵 :katrina.leung@sprg.com.hk 

郭蘊樂 電話 :+852 2864 4824 電郵 :isabel.kwok@sprg.com.hk 

傳真 +852 2527 1196   

網站 http://www.sprg.com.hk 
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